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sse livro apresenta, de maneira otimamente resumida, todos

os dezessete principios dos quais a filosofia da Lei do Triunfo

evoluiu. Essa filosofia representa tudo o que os homens mais

bem-sucedidos que ja viveram aprenderam sobre a obtencdo de sucesso

em praticamente todos os tipos de empreendimentos humanos. Sua

compilacdo custou uma fortuna, para ndo falar da melhor parte de uma
vida inteira de esforco por parte do autor.

“Ndo temo nada além do ‘inferno’ terreno chamado pobreza. Estou
dedicando minha vida a ajudar milhoes de pessoas a vencer esse
adversdrio.”



sse livro é afetuosamente dedicado ao enorme exército de
estudantes invisiveis e amigos do autor ao redor do mundo,
que encontraram o seu lugar no mundo profissional através da
filosofia da Lei do triunfo que é apresentada brevemente nessas paginas.

O autor gostaria especialmente de expressar aqui a sua gratidao aqueles
fiéis estudantes que o encorajaram durante os anos de pobreza e
dificuldade que ele teve que passar enquanto a filosofia estava sendo
elaborada.

Finalmente, o autor gostaria de homenagear a todos que, durante seus
anos de vacas magras, tentaram destrui-lo com humilhagdes, objetivando
ridiculariza-lo, e também aos seus inimigos que recorreram a métodos mais
violentos, armando-o, sem saberem, com a determinacdo e a persisténcia
para ver o seu trabalho completo.



CONTEUDO

Um curso de leitura baseado nos dezessete principios da Lei do Triunfo
S

DECLARACAO INTRODUTORIA DO AUTOR

LICAO 1. MASTER MIND

As oito forcas motivadoras basicas que fundamentam toda acao humana.
A relacdo entre desejo sexual e genialidade. O valor da transmutagdo da
energia sexual. As dez principais fontes de estimulo mental. Poder — o
que é e como organiza-lo e usa-lo. Cooperacdo — a psicologia do esforco
cooperativo. Henry Ford, Thomas A. Edison e Harvey Firestone — como
eles adquiriram poder através do principio do Master Mind. The big six —
como eles fizeram com que o principio do Master Mind lhes rendesse mais
de US$ 25 milhdes em um ano.

Como estimular a faculdade imaginativa. Telepatia — como as vibragoes
do pensamento passam de uma mente para outra através do éter. Como
vendedores e oradores podem “sintonizar” os pensamentos de suas
audiéncias. Vibragdo — descrita pelo Dr. Alexander Graham Bell, inventor
do telefone de longa distancia.

Ar e éter — como eles carregam vibracoes. Como e por que as ideias
surgem na mente. Andrew Carnegie, responsavel pela organizacao da Lei
do Triunfo. Elbert H. Gary aprova a filosofia da Lei do Triunfo. Um
milhdo de dodlares recebidos por estudantes da Lei do Triunfo.
Espiritualismo — o que é e como funciona. Por que algumas pessoas
antagonizam as outras a primeira vista sem saber. Por que Henry Ford € o
mais poderoso homem vivo. O que nos aprendemos a partir da “biblia da

natureza”. Quimica da mente — como ela ira ajuda-lo ou destrui-lo. O que



significa 0 momento psicoldgico nas vendas.

A mente torna-se desvitalizada — como “recarrega-la”. O valor e o
sentido da harmonia em todos os esforcos de cooperacdo. Quais sdao 0s
ativos de Henry Ford? A resposta.

Educag¢do — o que é e o que ndo é! O segredo de todo o sucesso
financeiro, como demonstrado a partir do estudo de cem homens bem-
sucedidos e 20 mil fracassados. A relacdo entre a vibracao (ou energia) e a

matéria.

LI(;AO 2. O OBJETIVO PRINCIPAL DEFINIDO
Esta licdo ensina como acumular poder através da simplicidade de

proposito.

LICAO 3. AUTOCONFIANCA
Esta licdo descreve os seis medos basicos e explica como eles podem ser

eliminados.

LICAO 4. 0 HABITO DE ECONOMIZAR
Como poupar dinheiro. Como o “habito” de economizar desenvolve

energia e carater.

LI(;AO 5. INICIATIVA E LIDERANCA
Instrucdes sobre como alcancar a lideranga em qualquer empreendimento.

LICAO 6. IMAGINACAO
O que é e como usa-la na criacdo de novos planos e ideias que podem ser

convertidas em dinheiro.

LICAO 7. ENTUSIASMO
Como estimula-lo a vontade. O papel que desempenha na acumulacgdo de

poder.



LICAO 8. AUTOCONTROLE

A “roda de equilibrio” para o entusiasmo. Informa como controlar e dirigir

todas as emocoes.

LICAO 9. FAZER MAIS DO QUE FOI PAGO PARA FAZER

Esta licdo mostra como atrair a atencao favoravel e como comercializar

servicos pessoais para o seu melhor proveito.

LICAO 10. UMA PERSONALIDADE AGRADAVEL
Os treze principais fatores que sdo a base de toda a personalidade.

LI(;AO 11. PENSAMENTO PRECISO
Como chegar a decisdes. Como obter os fatos e como usa-los na

construcao de planos que nao podem ser derrotados.

LICAO 12. CONCENTRACAO
Como “elevar” a mente através da simplicidade de proposito e da

organizacao do esforco.

LICAO 13. COOPERACAO
Como acumular poder através da coordenacao de esforcos.

O significado de “fusdes”, aliancas, consolidacdes, interligacdes, etc.

LI(;AO 14. BENEFICIANDO-SE DOS ERROS
Como transformar todas as falhas e os erros do passado em capital.

LICAO 15. TOLERANCIA
O papel que desempenha no pensamento preciso. Como determinar se o
poder é construtivo ou destrutivo. Como a falta dela destréi a

oportunidade.

LICAO 16. AREGRA DE OURO
A lei cientifica em que se baseia. Como pode ser usada para obter a



cooperacao harmoniosa dos outros.

LICAO 17. 0 HABITO DA SAUDE
Descricdao dos quatro fundamentos simples em que a satide é baseada.

AS TRINTA CAUSAS MAIS COMUNS DO FRACASSO
O que a analise de 20 mil “derrotas” revelou sobre as causas do fracasso.

QUARENTA IDEIAS UNICAS DE COMO GANHAR DINHEIRO
Como o principio do Master Mind podera ser aplicado.

MENSAGEM AQUELES QUE TENTARAM E FALHARAM
Descrevendo como Lester Park, produtor cinematografico, fez com que a

Lei do Triunfo convertesse o “fracasso” em “sucesso”, e porque ele avalia

o servico prestado a ele pela filosofia em US$ 1 milhdo.



DECLARACAO INTRODUTORIA DO AUTOR
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Estive envolvido na escrita desse livro durante quase um quarto de século.

A tarefa ndao poderia ter sido executada em menos tempo por diversos
motivos, entre eles o fato de que precisei entender, através de anos de pesquisa, o
que outros homens descobriram estar relacionado com as causas do fracasso e do
sucesso.

Outra razdo importante para o meu trabalho ter se estendido por tantos anos
foi acreditar que era necessario provar que a filosofia da Lei do Triunfo
funcionava para mim mesmo antes de oferecé-la a outras pessoas.

Eu nasci nas montanhas do sul, em meio ao analfabetismo e a pobreza. As
trés geracoes que me precederam, em ambos os lados da familia, contentaram-se
em viver nessas condicOes, e eu teria seguido os mesmos passos se minha
madrasta nao tivesse plantado em mim a semente da ambicdo de superar os
obstaculos.

Aproximadamente trinta anos atras, minha madrasta fez uma observacao que
encontrou lugar permanente em minha memoria e a qual pode ser atribuida a
origem do meu trabalho, que resultou na conclusao da filosofia da Lei do
Triunfo, descrita nesse livro.

Minha madrasta era uma mulher educada, que veio de uma familia com muita
bagagem cultural. A pobreza e o analfabetismo a irritavam e ela ndao hesitava em
afirmar isso. Ela assumiu voluntariamente a tarefa de plantar ambicdo em nossa
familia, iniciando pelo meu pai, a quem mandou para a faculdade aos quarenta
anos de idade, enquanto ela gerenciava o que poderiamos chamar de “fazenda” e
uma pequena loja que pertenciam a familia, sem mencionar a assisténcia a cinco
criancas, trés dela mesma, meu irmao e eu.

Seu exemplo causou um forte e duradouro efeito sobre mim.

Por sua causa, formei minha primeira impressao sobre o valor de ter um
objetivo principal definido, e mais tarde aquela impressdao tornou-se tdo
obviamente essencial como um dos fatores de sucesso, que eu o coloquei em



segundo lugar na lista dos dezessete principios descritos nesse livro.

Quando comecei a organizar o material para a Lei do Triunfo, eu ndo tinha a
intencdo de criar uma filosofia como a descrita nesse volume. Meu objetivo
inicial era aprender como outras pessoas haviam conquistado riqueza para que
eu pudesse seguir 0s seus exemplos.

Mas, a medida que os anos foram passando, fui me tornando mais avido por
conhecimento do que por riqueza, até que a minha sede de conhecimento se
tornou tdao grande que eu praticamente perdi de vista o motivo original de ganho
financeiro, que, por sua vez, havia me langcado na busca pelo conhecimento.

Além da influéncia da minha madrasta, tive a sorte de conhecer o Dr.
Alexander Graham Bell e Andrew Carnegie, que ndo apenas me influenciaram a
continuar minha pesquisa, mas forneceram uma grande quantidade dos dados
cientificos que vieram a construir a filosofia da Lei do Triunfo.

Mais tarde conheci o Dr. Elmer Gates e muitos dos outros homens de
reconhecida habilidade que mencionei em outra pagina, que ndao apenas me
encorajaram a continuar construindo uma filosofia do sucesso, mas me deram o
beneficio de suas ricas experiéncias como contribuicao pessoal ao meu trabalho.

Eu mencionei esses detalhes por um motivo que acredito ser muito
importante, ou seja, o fato de que a diferenca entre o sucesso e o fracasso é
muitas vezes (se ndao sempre) determinada por certas influéncias ambientais que
geralmente podem ser atribuidas a uma pessoa.

Neste caso essa pessoa foi minha madrasta.

Se ndo fosse pela sua influéncia, eu nunca teria escrito uma filosofia que esta
atualmente prestando servico util a dezenas de milhares de pessoas em cada pais
civilizado do planeta.

Infelizmente nunca serei capaz de precisar o numero exato de pessoas que
receberdo, através do meu trabalho, a inspiracdio que as levara a grandes
conquistas, mas eu sei, pelo que ja vi nesse sentido, que o numero sera
estupendo. Talvez ndo seja exagero dizer que pelo menos 10 mil pessoas ja
encontraram, através dessa filosofia, o caminho para o sucesso. (O livro
Manuscrito original — as 16 leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon
Hill que foi o resultado imediato de toda a pesquisa de Napoleon Hill, foi
originalmente finalizado em 1925 e publicado em 1928 e, conforme dados da
Fundacao Napoleon Hill, os livros de sua autoria estdo presentes em mais de 150



paises, com vendas que superam 150 milhdes de exemplares).

Enquanto a Lei do Triunfo ainda estava no estagio experimental, e como parte
do meu plano de fazer um teste pratico antes de publica-la em livros, passei-a
adiante pessoalmente, através de palestras, para cerca de 100 mil pessoas. Muitas
pessoas que receberam o seu primeiro impulso de ambicdo através destas
palestras se tornaram ricos desde entdo, embora algumas delas possam ter
perdido a pista da causa da sua prosperidade, enquanto outras talvez nao sejam
generosas o suficiente para admitir que o meu trabalho tenha marcado momentos
decisivos importantes em suas vidas.

A minha crenga de que essa filosofia esta destinada a trazer prosperidade para
um incalculavel nimero de pessoas pelo mundo é baseada no que vi acontecer
no passado e nos planos muito bem definidos que formulei para ensina-la.

Eu espero ter, muito em breve, professores capacitados em todas as cidades
dos Estados Unidos, que conduzirdo escolas com o objetivo de ensinar a Lei do
Triunfo. Estou empenhado atualmente em ensinar professores e meu proposito é
continuar esse trabalho. Com esse objetivo, adquiri uma linda propriedade rural
com mais de 240 hectares nas montanhas Catskill, a 160 quilometros de
distancia de Nova lorque, onde minha escola e minha sede estardao localizadas.
Meus professores serdo recrutados a partir de estudantes dessa filosofia que
demonstrarem, através de seus registros, uma aptidao fora do comum para esse
tipo de trabalho.

A Lei do Triunfo sera traduzida em diversos idiomas e sera ensinada em
outros paises. Um dos meus estudantes mais promissores, que é um produtor
cinematografico dotado de habilidades extraordinarias, esta planejando a
producdo de uma série de videos baseados nos textos do Manuscrito Original —
as 16 leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon Hill. Através dos
videos, ele ira plantar a semente dessa filosofia em milhdes de mentes.

Completamente a parte do meu proprio programa de distribuicio do
Manuscrito original — as 16 leis originais do triunfo e do sucesso de Napoleon
Hill, existe outra razdo, que acredito seja vital, pela qual essa filosofia esta
destinada a ser uma parte importante da vida de um grande numero de pessoas.
Eu tenho conhecimento do estado de agitacdo que esta provocando nao somente
nos Estados Unidos, mas em todo o mundo.

Desde a Guerra Mundial, milhdes de pessoas foram atingidas pela ambicdo de



vencer a pobreza e alcancar melhores posicoes na vida. Além disso, esta é
definitivamente uma época de descobertas cientificas, o que fundamentou os
dezessete principios da Lei do Triunfo, dando-lhe, assim, uma posicao que ela
ndo desfrutava quinze anos atras.

Por conta da agitacdao mundial que é predominante hoje em dia, existe uma
demanda definida por um “evangelismo” do sucesso que inspirara as pessoas
com maiores esperancas e ambicoes de conquista pessoal.

Pelas razdes aqui citadas, eu finalmente alcancei certa altitude na montanha
da vida, na qual posso olhar para tras e ver os vales da luta, do sofrimento, da
pobreza e do fracasso pelos quais passei, com o sentimento de que nao os vivi
em vao, pois o castigo que sofri tem sido mais do que compensado pela alegria e
prosperidade que ajudei outros a obter.

Por outro lado, posso ver que o cume da montanha do sucesso ainda esta
longe de ser alcancado e que meu trabalho esta apenas no inicio.

Nao faz muito tempo, recebi uma carta de um antigo presidente dos Estados
Unidos, que me elogiou por permanecer fiel ao meu trabalho por um quarto de
século e disse que eu deveria estar muito orgulhoso de ter alcancado o topo da
montanha do sucesso a tempo de recolher os frutos do meu trabalho. A sua carta
trouxe a minha mente a ideia de que uma pessoa nunca “alcanca” se ela continua
a procurar pelo conhecimento, porque assim que alcancamos o cume de uma
montanha, descobrimos que existem outras montanhas ainda mais altas a serem
escaladas.

Nao, eu ndo “alcancei”, mas encontrei felicidade em abundancia e
prosperidade financeira suficiente para as minhas necessidades, unicamente por
ter me perdido a servico de outros que estavam lutando seriamente para
encontrar a si mesmos. Parece digno mencionar que eu ndao prosperei muito até
me preocupar em propagar a filosofia da Lei do Triunfo onde ela ajudaria outras
pessoas a acumular dinheiro.

Assim, desculpando-me pelas referéncias pessoais, familiarizei-o com o
motivo e a influéncia que fez com que eu iniciasse a organizar a filosofia
descrita nesse livro.



RECONHECIMENTO DE APOIO PRESTADO NA
PREPARACAO DO MATERIAL QUE FOI
UTILIZADO NESSE LIVRO
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Esse volume é o resultado da analise da vida profissional de mais de cem
homens e mulheres que alcangaram um sucesso extraordinario nas suas
respectivas vocacoes, e mais de 20 mil homens e mulheres que foram
classificados como “fracassos”.

O autor recebeu assisténcia valiosa durante os trabalhos de pesquisa e analise,
tanto pessoalmente quanto através do estudo da vida profissional dos seguintes
homens:

e Henry Ford

e John Burroughs

e Luther Burbank

e Thomas A. Edison
e Harvey S. Firestone
e John D. Rockefeller
e Charles M. Schwab
e Woodrow Wilson

e Darwin P. Kingsley
e Wm. Wrigley, Jr.

e A.D. Lasker

e E. A. Filene

e James J. Hill

¢ Dr. Glenn Frank

e Capt. Geo. M. Alexander
e Hugh Chalmers

e John Wanamaker

e Marshall Field



e Edward W. Bok

e Cyrus H. K. Curtis

e George W. Perkins

e Henry L. Doherty

e George S. Parker

e Gen. Rufus A. Ayers
e Judge Elbert H. Gary
e Willian Howard Taft
e John W. Davis

e Samuel Insull

e Judge Daniel T. Wright
e F. W. Woolworth

e Elbert Hubbard

e O. H. Harriman

e Edwin C. Barnes

e Gov. Robt. L. Taylor
e George Eastman

e Charles P. Stienmetz
e E. M. Statler

e Theodore Roosevelt
e Stuart Austin Wier

e E. H. Harriman

e Wilbur Wright

e Willian H. French

e John H. Patterson

e Don. R. Mellett

e Dr. E. W. Strickler

e Harris F. Williams

e Dr. Alexander Graham Bell

Dos nomes citados, talvez Henry Ford e Andrew Carnegie devam ser
reconhecidos como sendo os que mais contribuiram para a criacao dessa
filosofia, pois o senhor Carnegie foi quem inicialmente me sugeriu escreve-
la, e a vida profissional de Henry Ford forneceu muito do material que foi
utilizado na sua organizacdo e serviu, de outras maneiras, para provar a



solidez da filosofia em si.

Muitos dos homens que forneceram grande parte dos valiosos dados que
construiram essa filosofia morreram antes de ela estar completa. Aos que
ainda vivem, o autor faz grato reconhecimento do servico que prestaram,
sem o0 qual essa filosofia nunca poderia ter sido concluida.

O AUTOR



COMO LUCRAR COM A LEITURA DESSE LIVRO
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A experiéncia com dezenas de milhares de pessoas que participaram das
palestras do autor da Lei do Sucesso e do Triunfo e com as milhares de pessoas
que leram os oito livros nos quais a filosofia foi originalmente apresentada
trouxe a tona o fato de que ela estimula a mente e causa o nascimento de muitas
ideias.

Enquanto 1é esse livro, vocé ira observar, assim como milhares de outros
fizeram, que ideias irdo aparecer em sua mente. Capture essas ideias com a ajuda
de um bloco de notas e um lapis, ja que elas podem levar vocé a alcancar o seu
cobicado objetivo de vida. Muitos estudantes dessa filosofia criaram valiosas
invencOes enquanto estavam lendo o Manuscrito original — as 16 leis originais
do triunfo e do sucesso de Napoleon Hill. Pastores foram inspirados por ela a
escrever sermoes, 0 que os elevou a um alto grau de eloquéncia. A Lei do
Sucesso é um fertilizador de mentes e fara com que elas funcionem como um
ima que atraira ideias brilhantes.

O valor desse livro ndo esta apenas em suas paginas, mas na reacao que voceé
tera ao lé-las. Qualquer cérebro capaz de ter novas ideias em abundancia é capaz
também de deter grande poder. O objetivo principal da Lei do Triunfo é
estimular as faculdades imaginativas do cérebro para que elas criem facilmente
novas e Uteis ideias para qualquer emergéncia na vida.

Leia esse livro com um lapis na mao, e enquanto l€, sublinhe as afirmacdes
que fazem com que novas ideias aparecam em sua mente. Esse método servira
para fixar as ideias permanentemente na sua memoria. Vocé nao pode assimilar
todo o tema dessa filosofia ao ler pela primeira vez. Leia muitas vezes e adquira
o habito de destacar as linhas que provocam novas ideias durante cada leitura.

Esse processo revelara um dos maiores mistérios da mente humana,
apresentando vocé a uma fonte de conhecimento que ndo pode ser descrita
adequadamente por ninguém, a ndo ser por aqueles que descobriram por si
mesmos. Nessa afirmagdo existe uma dica sobre a natureza do segredo do



sucesso que a Lei do Triunfo entregou a muitos dos seus estudantes pelo mundo
afora! Ninguém jamais podera saber qual é o segredo exceto através do método
descrito aqui.



OS DEZESSETE FATORES QUE COMPOEM A
LEI DO TRIUNFO
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O curso basico de leitura apresenta os principios através dos quais o sucesso
pode ser alcancado. Primeiramente, vamos definir o que significa sucesso:

“0O poder com o qual uma pessoa pode conquistar tudo o que deseja sem
violar o direito de outros.”

Os fatores através dos quais tal poder pode ser conquistado e usado em

harmonia com a defini¢do acima sdao dezessete:

. O Master Mind
. O objetivo principal definido
. Autoconfianca

. O habito de economizar

1

2

3

4

5. Imaginacao
6. Iniciativa e lideranca

7. Entusiasmo

8. Autocontrole

9. Fazer mais do que foi pago para fazer
10. Uma personalidade agradavel

11. Pensamento preciso

12. Cooperagao

13. Concentracao

14. Beneficiando-se dos erros

15. Tolerancia

16. A regra de ouro



17. O habito da saude.

O proposito desse curso é descrever como se pode aplicar os dezessete
principios do Sucesso, de modo que vocé possa adquirir poder pessoal suficiente
para utilizar em qualquer situacdo e para a solucdao de todos os seus problemas
economicos. Vamos comecar essa descricdio com uma analise completa de cada
um desses dezessete principios.



LicAo uMm
MASTER MIND
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O principio do Master Mind pode ser definido como: “Uma mente composta,
formada por duas ou mais mentes individuais trabalhando em perfeita harmonia
e com um objetivo definido em vista.”

Tenha em mente a definicdo de sucesso, que é possivel através da obtencao de
poder, e vocé ira compreender mais rapidamente o significado do termo Master
Mind, uma vez que se tornara imediatamente 6bvio que um grupo de duas ou
mais mentes, trabalhando em harmonia e perfeitamente coordenadas, originara
poder em abundancia.

Todo sucesso é alcangado através da administracao do poder. O ponto inicial,
porém, pode ser descrito como um desejo ardente pela conquista de um objetivo
especifico.

Assim como o carvalho — enquanto embrido — esta adormecido dentro da
bolota, o sucesso comeca na forma de um intenso desejo.De grandes desejos
crescem as forcas motivacionais que fazem o homem cultivar esperancas, fazer
planos, desenvolver coragem e estimular sua mente a um grau altamente
intensificado de agdo na busca de um objetivo definido.

Portanto, desejo é o ponto de partida de todas as conquistas humanas. Nao
existe nada antes do desejo, exceto os estimulos através dos quais um desejo
vigoroso é transformado em uma acdo efusiva. Esses estimulos sdo conhecidos e
foram inclusos como parte da filosofia da Lei do Triunfo descrita nesse livro.

Dito isso, ndo em vao, uma pessoa pode ter o que quiser, dentro de limites
razoaveis, desde que o desejo seja suficientemente forte. Qualquer um que seja
capaz de estimular a mente a um estado de desejo é também capaz de conquistas
extraordinarias na busca desse desejo. Vocé precisa lembrar-se que esperar por
algo ndo é o mesmo que desejar algo com tamanha intensidade que desse desejo
crescam forcas impulsoras de acdo que levam alguém a fazer planos e colocar
tais planos em pratica. Esperar é apenas uma forma passiva de desejar. A maioria
das pessoas nunca ultrapassa o estagio da esperanca.



AS FORCAS MOTIVACIONAIS BASICAS QUE FUNDAMENTAM
TODAS AS ACOES HUMANAS

Existem oito forcas motivacionais basicas, das quais uma (ou mais) € o ponto
de partida de todas as conquistas humanas notorias. Sdo elas:

1. O instinto de autopreservacao;

2. O desejo de contato sexual;

3. O desejo de ganhos financeiros;
4. O desejo de vida ap6s a morte;
5. O desejo de fama: possuir poder;

6. A necessidade de receber amor (separada e distinta do desejo de contato

sexual);
7. O desejo de vinganca (predominante nas mentes menos desenvolvidas);

8. O desejo de satisfazer o ego.

Os homens fazem uso de grande forca apenas quando encorajados por um ou
mais desses oito motivos basicos. As forcas imaginativas da mente humana
tornam-se ativas apenas quando incitadas pelo estimulo de um motivo bem
definido! Os melhores vendedores descobriram que toda a arte de vender baseia-
se no apelo a um ou mais desses oito motivos basicos, que impulsionam homens
e mulheres a agir. Sem esta descoberta, ninguém se tornaria um mestre em
vendas.

O que é a arte de vender? E a apresentacdo de uma ideia, plano ou sugestio
que da ao futuro comprador um forte motivo para realizar a compra. O vendedor
capacitado nunca pede ao comprador que ele efetue a aquisicdo sem apresentar
um motivo bem definido pelo qual a compra deve ser feita.

O conhecimento da mercadoria ou do servico oferecido pelo vendedor, por si
s0, ndo é suficiente para formar um mestre em vendas. A oferta deve ser
acompanhada por uma minuciosa descricao do motivo que deveria impelir o
comprador a efetuar a aquisicao. O plano (de vendas) mais efetivo é aquele que
recorre a0 maior numero de motivos dentre os oito motivos basicos e os
transforma em um desejo ardente pelo objeto oferecido.



Os oito motivos basicos ndo servem apenas como base de apelo a outras
mentes, onde a acdo cooperativa de outras pessoas é solicitada, mas eles servem
também como ponto de partida de acao na propria mente de alguém. Homens de
habilidade comum tornam--se super-homens quando provocados por um
estimulo interno ou externo que mobiliza um ou mais dos oito motivos basicos a
acao.

Coloque um homem face a face com a possibilidade de morrer, em uma
emergéncia repentina, e ele desenvolvera forca fisica e estratégia imaginativa das
quais ndo seria capaz sob a influéncia de um motivo menos urgente.

Quando guiados pelo desejo natural de contato sexual, homens criardo planos,
usardo estratégias, desenvolverao a imaginacdao e entrardo em acdo de mil
maneiras diferentes, das quais eles ndo seriam capazes sem a urgéncia desse
desejo.

O desejo de ganho financeiro frequentemente eleva homens de habilidade
comum a posicoes de grande poder, pois esse desejo os leva a planejar,
desenvolver a imaginacdo e entrar em acao de maneira que eles ndo fariam se
ndo fosse pelo motivo de ganho. O desejo de fama e poder pessoal sobre os
outros é facilmente perceptivel como a principal forca motivacional na vida de
grandes lideres em cada setor da vida.

O animalesco desejo de vinganca frequentemente leva homens a elaborar os
mais intrincados e geniais planos para atingir seus objetivos.

O amor pelo sexo oposto (e as vezes pelo mesmo sex0) serve COmMo um
estimulante da mente que leva homens a niveis quase inacreditaveis de
realizacao.

O desejo de vida apds a morte é um motivo tao forte que ndao apenas leva
homens a ambos os extremos, construtivo e destrutivo, na sua busca por um
plano que possa provocar essa perpetuacdao, mas também leva a desenvolver
habilidades de lideranca altamente eficazes, evidéncia que pode ser encontrada
na vida profissional de praticamente todos os fundadores de religides.

Se vocé quer conquistar grande sucesso, plante em sua mente um forte
motivo.

MilhGes de pessoas lutam todos os dias de suas vidas sem nenhum motivo
mais forte do que aquele de serem capazes de suprir as necessidades da vida,
como alimento, moradia e vestuario.



De vez em quando um homem saira das fileiras deste grande exército e
exigird dele mesmo e do mundo mais do que uma simples vida. Ele motivara a si
mesmo com um forte desejo de fortuna, e ja! Como em um passe de magica, sua
situacdo financeira muda e ele comeca a transformar suas acoes em dinheiro.

Poder e sucesso sdao sinonimos. O sucesso ndo é alcancado apenas através da
honestidade, como alguns nos fizeram acreditar. As casas pobres estdo cheias de
pessoas que, talvez, sdo honestas o bastante. Elas falharam em acumular dinheiro
porque lhes falta o conhecimento de como adquirir e utilizar o poder!

O principio Master Mind descrito nessa licao é o meio através do qual todo o
poder pessoal é aplicado. Por essa razdo, todos os estimulantes conhecidos e
todos os motivos basicos que inspiram acdao em todas as atividades humanas
foram mencionados nesse capitulo.

AS DUAS FORMAS DE PODER

Existem duas formas de poder que iremos analisar nessa licio. Uma é o poder
mental, que é adquirido através do processo de pensamento. E expresso através
de planos de acao definidos, como resultado de conhecimento organizado. A
habilidade de pensar, planejar e agir conforme um procedimento bem organizado
é o ponto de partida de todo o poder mental.

A outra forma de poder é fisica. E expressa através de leis naturais, na forma
de energia elétrica, gravitacdo, pressao, etc. Nessa licdo analisaremos ambas as
formas de poder, mental e fisica, e explicaremos a relacao que existe entre elas.

Conhecimento por si s6 ndo é poder. Grande poder pessoal é adquirido apenas
através da harmoniosa cooperacdo de um nuamero de pessoas que concentram
seus esforcos em algum plano definido.

A NATUREZA DO PODER FiSICO

O estado de avanco conhecido como “civilizacdo” nada mais é do que a
medida de conhecimento que a raca humana acumulou. Entre o util
conhecimento organizado pelo homem, estdo os mais de oitenta elementos
fisicos que compdem todas as formas de material existentes no universo.

Através de estudos, analises e medicOes precisas, o homem descobriu a
grandeza do lado material do universo, representado por planetas, sois e estrelas,
algumas das quais sdo sabidamente mais de um milhdo de vezes maiores do que



0 pequeno planeta em que vivemos.

Por outro lado, o homem descobriu a pequenez das formas fisicas que
constituem o universo, reduzindo os mais de oitenta elementos fisicos a
moléculas, atomos, e finalmente, as menores particulas. Elas ndo podem ser
vistas a olho nu... Elas nada mais sao do que nucleos de forca que podem ser
positivos ou negativos. Essas particulas sdao as precursoras de tudo o que é
formado pela natureza fisica.

MOLECULAS, ATOMOS E PARTICULAS

Para entender o processo pelo qual o conhecimento é acumulado, organizado
e classificado, parece essencial que o estudante inicie pelas menores e mais
simples particulas da matéria fisica, pois elas sdo a matéria-prima com o qual a
natureza construiu toda a porcao fisica do universo.

A molécula consiste de atomos, que sao definidos como particulas invisiveis
de matéria que giram continuamente na velocidade da luz, exatamente o mesmo
principio da Terra, que gira ao redor de seu proprio eixo.

Essas pequenas particulas de matéria conhecidas como atomos, que giram em
continuo circuito na molécula, sdo compostas por elétrons, as menores particulas
de matéria fisica. Como ja dito, o elétron ndo é nada mais do que duas formas de
forca. Ele é uniforme, de apenas uma classe, tamanho e natureza. Assim, seja em
um grao de areia ou em um pingo d’agua, esta aplicado todo o principio pelo
qual o universo inteiro opera.

E estupendo! Vocé pode ter uma ligeira ideia da magnitude disso da préxima
vez que fizer uma refeicdo, lembrando que cada porcao de comida que vocé
comer, o prato onde esta comendo, os talheres e a propria mesa sdao, em ultima
analise, apenas uma colecdo de elétrons.

No mundo da matéria fisica, quer alguém esteja olhando para a maior estrela
no firmamento ou o menor grao de areia que se pode encontrar sobre a Terra, o
objeto em observacdao nada mais é do que uma organizada colecdao de atomos,
protons e elétrons girando a uma velocidade inconcebivel.

Cada particula de matéria fisica esta em um estado continuo de movimento
altamente agitado. Nada esta imovel, mesmo que quase todas as matérias fisicas
parecam estar imoveis aos nossos olhos. Nao existe matéria fisica “sélida”. O
pedaco mais duro de aco é apenas uma massa organizada de atomos, protons e



elétrons que giram. Além disso, os elétrons em um pedaco de aco sao da mesma
natureza e se movem na mesma velocidade dos elétrons do ouro, da prata, do
bronze ou do estanho.

As mais de oitenta formas de matéria fisica parecem ser diferentes entre elas,
e realmente sdao devido ao fato de que sdao formadas por diferentes combinacoes
de atomos (apesar de os elétrons desses atomos serem sempre 0S mesmos, a Nao
ser pelo fato de que alguns elétrons sao positivos — prétons — e alguns sao
negativos, o que significa que alguns carregam uma carga positiva enquanto
outros carregam uma carga negativa).

Através da ciéncia quimica, a matéria pode ser quebrada em atomos, que sao
imutaveis internamente. Os mais de oitenta elementos resultam da combinacao e
da mudanca de posicao dos atomos. Para ilustrar o modus operandi da quimica
através do qual essa mudanca de posicdao atomica é forjada, segue exemplo nos
termos da ciéncia moderna:

Adicione quatro elétrons (dois positivos e dois negativos) ao dtomo de
hidrogénio, e vocé tera um dtomo de litio; retire do dtomo de litio
(composto por trés elétrons positivos e trés negativos) um elétron negativo e
um positivo, e terd um dtomo de hélio (composto por dois elétrons negativos
e dois positivos).

Assim, podemos ver que os mais de oitenta elementos fisicos do universo se
diferem entre si apenas pelo nimero de elétrons compondo seus atomos e pelo
numero e disposicdo desses atomos nas moléculas de cada elemento.

Como ilustracdo, um atomo de mercurio contém oitenta cargas positivas
(protons) em seu nucleo e oitenta cargas negativas periféricas (elétrons). Se o
quimico expelisse dois dos seus protons, ele se tornaria imediatamente um atomo
de platina. Se o quimico pudesse entdo avancar um passo e retirar um elétron
(“planetario”), o atomo de mercurio teria entdo perdido dois prétons e um
elétron, ou seja, uma carga positiva ao todo, consequentemente manteria 79
cargas positivas e 79 negativas, tornando-se assim, um atomo de ouro!

A féormula através da qual essa mudanca eletronica pode ser produzida tem
sido objetivo de pesquisa assidua pelos alquimistas ao longo dos séculos e dos
quimicos modernos de hoje em dia.

E fato reconhecido por todos os quimicos que literalmente dezenas de
milhares de substancias sintéticas podem ser criadas através de apenas quatro
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