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PREFACIO

ciéncia do sucesso retine textos previamente nao compilados, publicados
durante a vida de Napoleon Hill em jornais e edicoes especiais de
revistas.

Estes artigos de reporteres e do proprio Hill oferecem insight adicional
sobre a popularidade e o estilo envolvente do autor, tanto como orador
motivacional quanto como escritor.,

Acredito que exista um verdadeiro tesouro na série Ciéncia do sucesso, que
inclui 35 artigos do jornal Miami Herald e dezoito ensaios aprofundados
adicionais que detalham os principios do sucesso, um conceito por vez.

Como aluna, praticante, instrutora e diretora educacional do Centro de
Aprendizado Napoleon Hill para a Filosofia do Sucesso do Dr. Hill, sempre
tenho a expectativa de encontrar textos que ele mesmo escreveu. Nessas
colunas de jornais, o Dr. Hill usa muitos dos mesmos conceitos que aparecem
em suas outras publicacdes, mas com exemplos diferentes para ilustrar seus
argumentos e garantir que qualquer um possa compreendé-los.

Para quem aprecia os livrtos do Dr. Hill, esses artigos novos e nio
compilados demonstram a disseminacio de sua influéncia pelo mundo
através de culturas e denominacoes seculares e religiosas diversas. O Dr. Hill
realmente ultrapassa muitas barreiras para falar sobre como atingir o sucesso
pessoal.

Comece lendo este volume como uma introducdo ao trabalho da vida de
Napoleon Hill. Depois, considere aprofundar-se um pouco mais lendo uma
de suas obras classicas, como O manuscrito original — As leis do triunfo e do
sucesso de Napoleon Hill. Ao mesmo tempo, coloque em prética o que o Dr.
Hill defende em cada artigo.

A proposta nio ¢ que vocé concorde com o que Dr. Hill fala, mas que
aplique seus ensinamentos na prépria vida para que o sucesso seja atingido.



No comeco, escolha uma ou duas ideias que considere mais atraentes para
trabalhar, e, quando enxergar os resultados, adicione outro ensinamento do
Dr. Hill e comece a construir uma base fascinante para o sucesso em sua
propria vida. Quando testemunhar os resultados, aposto que vocé vai deixar
de lado a versio antiga de si mesmo e permitir que a sua nova versao
melhorada se apresente ao mundo.

Seja como uma introducio, seja como uma revisio da filosofia do Dr. Hill,
este livro funcionara igualmente bem. Os ensaios curtos sio envolventes,
faceis de ler em voz alta, para enfatizar, e contém frases muito relevantes que
podem servir como afirmacdes para os iniciantes ou incentivos a acio.

Gostei muito de coletar e organizar o material para este livro porque isso
ressaltou para mim a relevincia e as aplicacdes do trabalho atemporal do Dr.
Hill. Ele mesmo reconhece a atemporalidade de seu trabalho quando fala
sobre os beneficios para “as futuras geracdes que ainda nem nasceram”.

Recomendo do fundo do coracio este livro como leitura obrigatoria se
vocé é um estudante ou praticante da Filosofia do Sucesso do Dr. Hill.

Seja sempre a sua melhor versio,

Judith Williamson






PARTE UM

OBRAS NAO COMPILADAS

“Parece uma férmula simples. Parece bdsica.

Todavia, representa os esforcos de uma vida inteira.”






O HOMEM QUE ENSINOU
MILHOES A TER SUCESSO

por John Johnson

Dificilmente existe alguém hoje em dia que nunca tenha ouvido falar de Napoleon Hill e de sua lei
do sucesso. Milhoes de leitores pelo mundo j4 se beneficiaram de seus ensinamentos. Entretanto,
poucos estdo cientes do tremendo sucesso pessoal do autor, um homem que usou sua filosofia
para sair do esquecimento de uma cidadezinha rumo ao reconhecimento internacional. Nesta
edicio, “O homem que ensinou milhdes a progredir” conta a fabulosa historia da vida de Hill e

revela como a férmula que ele desenvolveu pode trazer sucesso para vocé!

odos os norte-americanos se sentiram inspirados e tocados quando

ouviram, em 1933, a voz retumbante de Franklin Delano Roosevelt

proclamar “Nio ha nada a temer, a ndo ser o proprio medo”. Homens
de todos os cantos se agitaram com a declaracio, que trouxe uma pausa para o
panico que assombrava nossa economia e abalava as estruturas do nosso
governo.

Enquanto o presidente dizia essas palavras, outro homem ouvia com
satisfacio silenciosa. Ele estava acostumado a transmitir palavras e ideias para
homens de todas as esferas de atuacio. Esse era o seu trabalho. O fato de o
presidente dos Estados Unidos achar adequado usar a ideia que ele, na funcio
de conselheiro confidencial, tinha expressado foi outro grande marco em uma
longa e frutifera carreira dedicada a levar ao mundo uma filosofia que as
pessoas poderiam usar para melhorar a si mesmas.

Esse homem, que se manteve andnimo, era Napoleon Hill. Autor de obras
como O manuscrito original — As leis do triunfo e do sucesso de Napoleon Hill,
Como aumentar o seu préprio saldrio e outros bestsellers, ele ¢ considerado um
escritor de sucesso. Mas aqueles que realmente compreendem a mensagem
que ele tenta passar o reconhecem como muito mais do que um autor. A
escrita foi apenas uma das ferramentas que ele usou para dizer a milhoes a
verdade sobre si mesmos e sobre os poderes que eles dificilmente reconhecem
ter.



Que poderes sio esses! De forma resumida, incluem vastas e inexploradas
reservas de inteligéncia e habilidades humanas. Hill tem a honra de ter
dedicado a vida a criacio de uma formula que destrava esses poderes com
maxima poténcia e a ensinar pessoas a aplicar suas descobertas no cotidiano.

A voz do Napoleon Hill de 65 anos foi ouvida em todos os cantos do
mundo, e seus efeitos foram poderosos. Milhoes de leitores de vinte nacoes
diferentes leram seus livros. Até a distante India foi tocada por seu trabalho.
Por meio da influéncia de Mahatma Gandhi, uma editora em Mumbai, India,
publicou e distribuiu todas as obras de sucesso de Hill. No Brasil, seus livros
foram traduzidos e publicados em portugués. E uma edicio especial de seu
livro mais famoso, Think and Grow Rich,” foi publicada em Sydney, Australia, e
distribuida por todo o império britinico. Apesar de esse livro ter sido
publicado pela primeira vez nos Estados Unidos em 1937, ainda é um best-
seller no pais inteiro, e imensas quantidades sio compradas por chefes para ser
dadas de presente a seus empregados.

Napoleon Hill iniciou cedo sua busca pela férmula do sucesso. Quando a
encontrou, dividiu seu conhecimento com milhdes que a aguardavam e que,
nao fosse por isso, teriam continuado presos na obscuridade de onde sairam.

A motivacio de Hill para esse trabalho vem de sua quase inacreditavel
historia de vida. Filho de um pobre montanhés da Virginia, parecia fadado a
passar a vida chafurdando em infinita ignorancia. “Producio clandestina de
bebida, alambiques nas montanhas e brigas mortais entre familias eram as
principais atividades da nossa comunidade”, diz ele sorridente, “e a maior
parte das casas eram barracos de madeira caindo aos pedacos ou cabanas de
chio batido.”

Os Hill moravam em uma casa como a ultima descrita. Quando sua mae
faleceu, o jovem Napoleon (nome dado em homenagem a um tio-avd rico)
ainda era uma crianca. Esse baque deixou marcas. Provavelmente para
esconder a cicatriz, ele passou a ser conhecido como o menino mais durio de
Wise County. Ostentou esse titulo como uma medalha de honra - até o pai
apresentar a crianca de nove anos uma madrasta.

A nova Sra. Hill trouxe uma nova perspectiva para os assuntos domésticos.
Nio sendo uma montanhesa, ficou chocada com o que viu - e decidida a
mudar a situacio. Napoleon, que poderia ter sido seu maior problema, se
tornou sua maior vitoria.



“Fui apresentado a ela como o menino ‘mais malvado’ da cidade”, recorda
o aclamado cientista do sucesso. “Mas minha madrasta bateu os olhos em
mim e disse: ‘Ele nio ¢ malvado. E s& um menino que ndo aprendeu a
canalizar sua inteligéncia para fins construtivos’.” De certo modo, essas
palavras se tornariam o pilar da filosofia que Hill estava destinado a
desenvolver nas décadas seguintes. A Sra. Hill se tornou a luz guia. Usando
seu dote, ela fez 0 marido estudar e nio sossegou até ele se tornar um dentista
bem-sucedido. Napoleon e seu irmiao mais novo foram resgatados pela
determinacio da madrasta de dar a eles uma nova chance. Aos 12 anos, a
futura inspiracio de milhdes completou o ensino fundamental; aos 14, era
reporter em meio periodo para quinze jornais; aos 15, depois de terminar o
ensino médio, entrou no curso de administracio na faculdade de Tazewell,
Virginia. Quanto mais seus horizontes se expandiam, mais sua aversio a
ignorincia crescia e mais sua determinacio em avancar se intensificava.

Quando terminou a faculdade de administracio, Hill conseguiu um
emprego com um advogado. Como o inexperiente rapaz de 16 anos conseguiu
esse trabalho ¢ uma saga de muita audicia e visao de futuro. Ele deduziu que
seu primeiro emprego deveria ser um trampolim. Um bom comeco era
essencial, e o dinheiro, naquele momento, quase ndo tinha importancia.

Seguindo esse raciocinio, ele escreveu uma carta para Rufus A. Ayres, um
ex-promotor da Virginia e um dos advogados mais famosos do estado. O teor
geral da carta era o seguinte:

Conclui recentemente minha graduacio no curso de administracio, sou qualificado para trabalhar
como seu secretario e me sinto muito entusiasmado com a ideia de ocupar esse cargo. Ja que nio
tenho experiéncia prévia, sei que, no comeco, meu trabalho terd muito mais valor para mim do
que para vocé. Por isso, estou disposto a pagar pelo privilégio de trabalhar para vocé. Pode me
cobrar o quanto achar justo, e deixamos acordado que ao fim de trés meses essa quantia serd o
meu saldrio. A soma do que eu pagarei pode ser deduzida do que vocé me pagard quando eu

comegar a receb €T,

“O promotor Ayres”, Hill recorda, “ficou tio impressionado com a minha
carta que me contratou.” No fim do primeiro més, o famoso advogado
comecou a pagar ao rapaz um salario regular, e rapidamente o jovem se
tornou um de seus assessores de confianca.

O trabalho juridico mexeu tanto com Hill que por um tempo ele
considerou fazer carreira na area. Quando tinha 18 anos, decidiu se matricular



na faculdade de direito da Universidade de Georgetown, em Washington,
D.C., para se qualificar como advogado. Tomar essa decisio exigia muita
coragem. Ele ndo tinha dinheiro para financiar sua educacio. Entretanto,
tinha uma ideia. Como ja havia ganhado dinheiro escrevendo para jornais,
acreditava que poderia voltar a fazer isso. Dessa vez, queria se especializar em
biografias de pessoas de sucesso - era o tipo de historia que muitas revistas da
época estavam publicando.

HILL CONHECE O SUCESSO PERSONIFICADO

O primeiro passo foi se aproximar do senador Bob Taylor, do Tennessee.
Além de senador, Taylor era editor de um importante jornal da época. O
jovem Hill queria uma garantia de renda regular pelo material que escreveria.
Taylor, intrigado com o jovem rapaz, ofereceu a ele cartas de apresentacio para
pessoas proeminentes que poderiam ser bons temas para artigos futuros.
Quando a entrevista acabou, a lista de Hill incluia Thomas Edison; John
Wanamaker, o principe do comércio; Edward Bok, editor do Ladies’ Home
Journal; Cyrus H. K. Curtis, editor do Sunday Evening Post; Alexander Graham
Bell, inventor do telefone; e Andrew Carnegie, o grande magnata do aco.

Deslumbrado com as perspectivas de seus novos contatos, Hill deixou de
lado os estudos de direito e mergulhou no jornalismo. O momento decisivo
da sua vida aconteceu durante a entrevista com Andrew Carnegie, 0 homem
que construiu um dos mais poderosos impérios industriais da historia.

Apods uma viagem até Pittsburgh, Hill foi diretamente para o escritdrio de
Carnegie. Passaram trés horas conversando sobre a vida do magnata. Ao final
da conversa, Carnegie, muito impressionado com o jovem rapaz, o convidou
para ficar em sua casa. As conversas continuaram por trés dias. Enquanto
repensava os incidentes que o levaram a ascensdo, Carnegie, outrora um
imigrante sem um tostdo no bolso, disse a Hill que o mundo precisava de
uma filosofia de sucesso baseada no know-how de homens como ele, que
adquiriram conhecimento com as experiéncias da vida, por meio de tentativa e
erro. O mundo precisava de uma espécie de planta, um esquema que ajudasse
as pessoas a aproveitar seus talentos ao maximo. O trabalho seria longo e
arduo, exaustivo, e talvez ndo desse retorno durante muito tempo. Mas
alguém, ele insistiu, teria que assumir a responsabilidade.



Ao final do terceiro dia, Carnegie repentinamente confrontou seu jovem
interlocutor com uma pergunta: “Vocé estaria disposto a passar vinte anos
desenvolvendo esse trabalho? Responda apenas sim ou nao. Demore o quanto
precisar para tomar a decisao e me avise quando tiver certeza”.

A RESPOSTA QUE PAGOU UMA BOLADA

Hill, atonito, sentou. Instantes depois, o rapaz de 19 anos soltou: “Sim, aceito
o trabalho, e pode confiar em mim para cumpri-lo!”.

Carnegie mostrou a Hill o relogio que tinha na mao. “Vocé levou 29
segundos para decidir. Eu iria dar sessenta segundos para vocé resolver!”

Mais tarde, Hill descobriu que o industrial tinha sugerido a outros
homens que se encarregassem desse trabalho, mas apenas Hill se encaixou nas
qualificacdes. Dessa forma, entdo, Napoleon Hill iniciou a tarefa monumental
de sua vida - a organizacio da sua filosofia unica de sucesso, uma filosofia
publicada, como Carnegie havia previsto, mais de vinte anos depois e s entdo
lida por milhoes.

Hill abriu os trabalhos estudando intensivamente a vida de quinhentas das
mais bem-sucedidas pessoas do pais, comecando por Henry Ford na época em
que o famoso Modelo T surgiu. Carnegie ajudou fornecendo a ele cartas de
apresentacido para abordar homens importantes. Henry Ford, William Wrigley
Jr. e outros do mesmo nivel faziam parte desse grupo.

Apesar de os homens fantasticos que Hill conheceu terem cooperado no
fornecimento de informacdes, pouco fizeram, se é que fizeram algo, para
ajudar em sua situacdo financeira. Durante os longos anos seguintes,
enquanto trabalhava na filosofia do sucesso e testava as “leis” que foram
reveladas a ele, a vida de Hill deu muitas voltas. Foi durante o furor da
experiéncia e do esforco, no caldeirio do sucesso e do fracasso, que O
manuscrito original nasceu.

A ascensio de Hill foi alavancada logo apods o casamento, em 1910, quando
visitou a familia da esposa em Lumberport, Virginia Ocidental. A comunidade
havia muito era afetada pela falta de uma ponte adequada que suportasse o
trafego sobre o rio Monongahela. O jovem, usando o que havia aprendido
com Carnegie, entrou em contato com funcionarios publicos e empresarios.
Explicando como todos poderiam se beneficiar, ele os convenceu a dividir os



custos, superiores a US$ 100 mil. E a cidade ganhou a ponte de que tanto
precisava!

A construcio da ponte levou a cidade o transporte ferrovidrio e com ele
novas oportunidades de prosperidade nos negocios, das quais Hill e os
parentes de sua esposa foram rapidos em tirar proveito. Foi fundada uma
companhia para a producio de gas natural, e ela se tornou tio rentivel que
aliviou Hill e sua familia de todas as necessidades financeiras a partir de entdo
e permitiu que seus trés filhos frequentassem a universidade estadual.
Durante os 44 anos de operacido, o negocio registrou uma renda bruta de
milhoes de dolares e esta agora sob o controle do filho mais velho de Hill.

AS DEZ LEIS DO SUCESSO

Quando questionado sobre como alcancou o sucesso, Napoleon Hill apontou
a formula de dez regras para o sucesso que Andrew Carnegie sugeriu como
ponto de partida para sua pesquisa:

1. Definicio de objetivo - a escolha de um objetivo ou proposito
principal.

2. Alianca de MasterMind - estabelecer contato e trabalhar com pessoas
que tém o que vocé€ nao tem.

3. Esforco extra - fazer mais do que o que vocé precisa fazer ¢ a Unica
forma de ascender e conseguir promocdes e mantém as pessoas em
divida com vocé.

4. Fé aplicada - o tipo de crenca que tem uma agdo por tras.

5. Iniciativa pessoal - faca o que tem que fazer sem que alguém precise
mandar.

6. Imaginacdo - desafie-se a fazer o que vocé acha que ¢ impossivel.

7. Entusiasmo - caracteristica contagiante que atrai entusiasmo
correlacionado.

8. Pensamento preciso - a capacidade de separar os fatos da ficcio e usar
o que for pertinente para seus problemas ou interesses.

9. Concentracido de esforco - nio se distrair dos seus propdsitos.



10. Beneficiar-se das adversidades - lembrar que existe um beneficio
equivalente para cada revés.

O sucesso de Hill trouxe-lhe notoriedade nacional e uma proposta para dirigir
uma famosa escola por correspondéncia - com um salario e comissio que se
alega terem sido superiores a entio fabulosa quantia de US$ 15 mil por ano.
Em apenas dois anos, ele captou mais de US$ 1 milhdo em capital para a
empresa, possibilitando a expansio das operacoes. Hill entio decidiu
comandar a propria escola e passou os dois anos seguintes dando aula de
publicidade. A filosofia do sucesso, nessa época tomando forma em sua
mente, era testada diariamente em tudo que ele fazia - e funcionava.

O GOVERNO APLICA A FORMULA DO SUCESSO

Foi nesse contexto que teve inicio a Primeira Guerra Mundial. Hill, que havia
conhecido Woodrow Wilson por meio de Carnegie quando o presidente
norte-americano era reitor da Universidade de Princeton, foi chamado a
Washington para trabalhar como conselheiro confidencial de propaganda para
o chefe do Executivo. Suas atividades durante a guerra foram muito
importantes para estimular o fervor patridtico necessario a vitoria.

Quando a poderosa maquina militar alema entrou em colapso em 1918,
Hill sugeriu um plano que ajudou a destruir a antiga dinastia Hohenzollern e
colocar o kaiser a correr! O presidente Wilson mal havia acabado de ler o
pedido de trégua alemio quando se virou para Hill e mostrou o despacho.
“Senhor presidente”, exclamou Hill, “serda que ndo deveriamos perguntar se
este pedido estd sendo feito em nome do povo alemio - ou em nome do
governo imperial?” A pergunta, ecoada por Wilson, levou a abdicacio do
kaiser. Foi o fim do reinado de uma das mais importantes realezas do mundo
e estimulou a derrocada de outras monarquias absolutistas.

Ap6s a morte de Wilson e a posse de uma nova administracao, Hill decidiu
retomar seu trabalho como educador. Continuou a lecionar e palestrar para
difundir as ideias e a filosofia que estava adquirindo por meio de seu
constante estudo dos fatores que produzem o sucesso. Em uma de suas
palestras, ele conheceu Don Mellet, editor do Daily News de Canton, Ohio,
que se tornou um de seus grandes admiradores e, futuramente, seu



empresario. Mellet pediu a Hill que resumisse suas pesquisas em texto e
preparasse um manuscrito baseado em suas descobertas que pudesse ser
publicado em forma de livro. O resultado foi o inicio da verdadeira escrita de
Hill.

Antes que o trabalho fosse concluido, Mellet foi assassinado por um
policial e quatro personagens do submundo que agora cumprem pena de
prisio perpétua na Penitenciaria Estadual de Ohio. Mellet descobriu o
esquema dos quatro homens para vender drogas e bebidas e publicou seus
nomes no jornal. Isso resultou no assassinato, e Hill escapou por pouco de ter
o mesmo fim, porque os personagens do submundo acreditavam que ele
estava por tras dos ataques do jornal. Antes de falecer, Mellet havia acordado
com o juiz Elbert H. Gary, presidente do conselho da United States Steel
Corporation, o patrocinio para a publicacido dos livros de sucesso de Hill, mas
Gary morreu antes que o acordo fosse oficializado. Resumindo, a mao do
destino, ou o que quer que muitas vezes teste os homens antes que consigam
chegar aonde querem, parecia estar dando cartas ruins para Hill nesse periodo
dramatico de sua carreira.

HILL SE'TORNA COLUNISTA

Um ano depois, Hill foi para a Filadélfia, para contatar o editor Albert L.
Pelton, que deu uma olhada nos manuscritos de Hill e os comprou. Com isso
sua primeira grande publicacio - The Law of Success - foi lancada; a obra
posteriormente foi publicada em oito volumes e agora ¢ distribuida por todo o
mundo.”™ A ascensio de Hill foi meteodrica. Seus ganhos com royalties
chegaram a marca de US$ 2,5 mil por més e se mantiveram nesse nivel por
anos. Pessoas sedentas por sucesso de todas as partes usavam a obra como
mapa para um futuro melhor.

Hill viajava frequentemente, palestrando, dando aulas e explicando sua
filosofia. O aclamado editor Bernard McFadden por fim convenceu Hill a
escrever uma coluna didria para o seu jornal - o Daily Graphic. A coluna, que
se chamava Sucesso, tornou-se um dos principais atrativos do jornal e elevou a
circulacio para mais de duzentos mil exemplares nos primeiros trés meses.
Depois de um tempo, o Daily Graphic faliu. McFadden brincou sobre a
faléncia ser resultado da coluna de Hill, que elevou a circulacio muito além



do espaco para a venda de anuncios. Na verdade, o que se diz é que os
comerciantes de Nova York boicotaram o jornal de McFadden e se recusaram
a comprar anuncios por conta de um desentendimento com o editor.

Uma oportunidade de trabalho ainda melhor surgiu quando Jennings
Randolph, discipulo de Hill, foi eleito para o Congresso. Randolph conheceu
Hill quando este fez o discurso de formatura da sua turma na Faculdade de
Salem, na Virginia Ocidental, em 1922. Atual assistente do presidente da
Capital Airlines, cargo que assumiu depois de quatorze anos no Congresso,
Randolph ¢ discipulo de Hill desde muito jovem. A lei do sucesso havia
mostrado seu valor para ele. E ele, em contrapartida, estava ansioso para
auxiliar Hill e permitir que seus talentos tivessem um alcance maior. Gracas
aos esforcos de Randolph e de Steve Early, assessor de imprensa da
Presidéncia, Hill voltou a Casa Branca em 1933. A Depressio havia
comecado, e boa parte do trabalho de Hill foi dedicada a divulgar a
Administracio de Recuperacio Nacional e recuperar a fé no governo. Foi
durante esse periodo que ele contribuiu com a ideia de que “Nio ha nada a
temer, a ndo ser o proprio medo”.

MILHOES APRENDEM AS REGRAS DO SUCESSO

Depois que o pior da crise ja havia passado, Hill deixou o governo e voltou a
escrever e palestrar sobre sua filosofia a partir da plataforma mais importante
do pais. Em 1937 ele ja tinha finalizado seu segundo livro - Think and Grow
Rich. E um dos livros mais lidos e vendidos de todos os tempos - estima-se
que mais de 60 milhoes de pessoas dos Estados Unidos e muitos outros paises
ja o tenham lido. No periodo desde sua publicacio, Hill estima que a obra
tenha rendido aproximadamente US$ 23 milhoes de lucro.

Hill comprou uma fazenda na Florida e se aposentou. Mas ele estava cheio
de ideias, e essas ideias se faziam necessarias no mundo com excessiva urgéncia
para que ele ficasse naquele isolamento. Em 1940 ele estava farto da
inatividade e voltou ao trabalho que dera sentido 4 sua vida: a propagacio da
filosofia do sucesso que suas interminaveis pesquisas haviam produzido.

As circunstancias que o fizeram voltar a atividade publica foram tipicas. Ele
recorda: “Mark Wooding, um aluno meu, tinha aberto um restaurante em
Atlanta, Georgia, e fiquei sabendo que ele estava passando por dificuldades



financeiras. Eu ndo poderia ignorar todas as vezes que ele me ajudou quando
precisei, entdo entrei em um avido e fui para Atlanta ver o que podia fazer por
ele”. Hill ajudou seu amigo oferecendo uma série de palestras sobre sua
filosofia do sucesso para os clientes que iam jantar no restaurante. O ingresso
era a conta do jantar. Os negdcios melhoraram, e as palestras de Hill se
popularizaram.

Durante essas palestras, ele conheceu William P. Jacobs, presidente da
Faculdade Presbiteriana de Clinton, na Carolina do Sul. O presidente da
faculdade, que também era dono de uma grande grafica, além de outros
negocios, pediu a Hill que reescrevesse toda a sua filosofia de realizacao
pessoal e se ofereceu para publica-la em uma nova edicio.

Em 1° de janeiro de 1941, Hill comecou a transcrever as anotacdoes feitas
durante as muitas conferéncias com Andrew Carnegie, e no final do ano -
um dia antes do ataque japonés a Pearl Harbor - o trabalho foi concluido. O
resultado foi a publicacio de Mental Dynamite, uma obra em 16 volumes.

Depois do lancamento da primeira edico, a escassez de papel resultante da
guerra obrigou a interrupcio do projeto. Mesmo assim, Hill se orgulha da
sequéncia de eventos que levaram a publicacio do trabalho. “Isso ilustra”, diz
ele, “a importincia de oferecer uma mao amiga, o poder produzido pelo
esforco extra. Eu ndo precisava ajudar meu amigo Wooding a tornar seu
restaurante um sucesso. Mas, por ter ajudado, também fui beneficiado.”

SE VOCE QUISER, VOCE PODE

Hill usou esse exemplo, junto com muitos outros de sua experiéncia pessoal,
para provar a veracidade da sua teoria da forca cosmica do habito. Essa teoria
se baseia na ideia de que “tudo que a mente pode conceber e acreditar, a
mente pode realizar”. Em outras palavras, se vocé acreditar que pode fazer
algo, vocé sera capaz de fazer, apesar de quaisquer obsticulos que possam
aparecer. Hill acreditou que poderia ajudar seu amigo e pode - e a lei da
compensacido mais do que lhe retribuiu por seus esforcos.

Durante a guerra, Hill forneceu servicos para a industria - colaborando
para a eliminacio de possiveis fontes de problemas trabalhistas em fabricas
importantes. E, em 1944, quando se sentiu pronto para uma aposentadoria
parcial, ele e a esposa se mudaram para a California. Ao chegar a Los Angeles,



Hill descobriu que seus livros e sua filosofia estavam sendo lidos e aplicados
por milhares de pessoas. A principal biblioteca de Los Angeles tinha 71 copias
de Think and Grow Rich, todas bastante desgastadas pelo manuseio. O livro era
o destaque de sua secdo. Por conta da tremenda quantidade de fas na Costa
Leste, Hill se tornou comentarista de radio, e seu programa na KFWB de Los
Angeles, transmitido por trés anos, foi um dos mais famosos ja produzidos na
regiao.

Mas uma nova e provavelmente a mais importante fase de sua vida ainda
estava por vir. Ela teve inicio em 1951, quando, a convite de um de seus ex-
alunos, Hill foi para St. Louis conduzir um programa de treinamento baseado
na sua filosofia do sucesso para um grupo de 350 homens. Durante esse
curso, ele conheceu um dentista que o convidou para fazer uma palestra para
um grupo de cinquenta dentistas em Chicago. Hill aceitou o convite.

O COMECO DE UMA NOVA CARREIRA

Foi uma escolha decisiva. Como sempre em sua longa e produtiva vida, o afa
de Hill para servir o proximo abriu-lhe oportunidades ainda maiores. Um dos
convidados da reuniido era W. Clement Stone Jr., convidado por seu dentista
para ouvir a palestra de Hill. O jovem Stone, filho de um dos empresarios
lideres do setor de seguros do pais, apresentou-se a Hill tio logo este chegou.

“Meu pai”, disse ele ao cientista do sucesso, “estudou sua filosofia durante
toda a vida. Na verdade, construiu seu negécio multimilionario baseado nos
principios que vocé descreve em seus livros.” Ao comentar sobre o encontro,
Hill disse: “Quando ele me contou que o pai dele era o presidente da
Combined Insurance Company of America, lembrei que durante anos a
empresa havia comprado grandes quantidades de praticamente todos os meus
livros de tempos em tempos”.

No intervalo do almoco, Hill foi apresentado a W. Clement Stone Sr. e
ficou sabendo que este havia cancelado uma importante viagem de negdcios
para ouvir sua palestra. Stone comentou o quanto The Law of Success, Think
and Grow Rich, Mental Dynamite e outras obras tinham sido importantes para
ele e lancou uma nova ideia. “Sua filosofia de sucesso deve ser registrada em
filmes que possam ser vistos e ouvidos por milhares. Precisa ser apresentada



de uma forma que possa fazer o melhor para a maior quantidade possivel de
pessoas.”

O magnata multimilionario dos seguros entio ofereceu seus servicos para
financiar o projeto caso Hill concordasse. Extasiado com a nova ideia, Hill
estudou a proposta e por fim aceitou. Mais tarde, a alianca com Stone se
expandiu, e o executivo se tornou seu empresario. Sob os termos do contrato
firmado, Stone se tornou empresario e editor exclusivo de Hill. O resultado
foi a abertura de uma nova organizacio - a Associacio Napoleon Hill. Por
meio desta, os diretores tinham a esperanca de multiplicar a capacidade de
Hill de atingir milhdes que precisavam de sua ajuda. Esperavam dar a mais
homens a notivel férmula do sucesso que tanto tinha feito por outros que
estudaram e aplicaram seus principios.

A alianca entre Stone e Hill ja deu muitos frutos. Resultou na publicacio
de Como aumentar o seu préprio saldrio, na preparacio de um novo manuscrito
a ser publicado com o titulo How to Find Peace of Mind (Como encontrar a paz
mental), em filmes que preservam a personalidade dindmica e os preceitos
verbais de Hill para as geracoes futuras e na criacio de um grupo de homens e
mulheres que estudam diretamente com Hill para se tornar professores de sua
doutrina. Eles vao multiplicar a presenca de Hill ao lecionar simultaneamente
sua filosofia em varias cidades, estados e regides do pais.

REVITALIZACAO TOTAL

Nem ¢ preciso dizer que a filosofia funciona. Paris, no Missouri, ¢ um
exemplo tipico. Hill ensinou a um grupo da cidadezinha do Meio Oeste a usar
e aplicar seus principios. Um ano depois, a aldeia sonolenta que nio tinha
mudado quase nada desde os tempos da Guerra Civil estava completamente
revitalizada. Novos prédios, uma nova igreja e muitas melhorias civicas
mudaram a cidade por completo. E estd previsto um programa continuo de
melhorias.

Os formandos de Hill, que permanecem unidos em um grupo que
chamam de Clube do Sucesso Ilimitado, continuam a trabalhar em busca de
mais avancos. Hoje, Hill e Stone, juntos, anseiam pelo dia em que Sucesso
[limitado serd o lema de todos, quando todos os homens e mulheres que



querem mais da vida, quando todos que estiverem preocupados em criar um
futuro melhor farao parte de um mesmo grupo.

Para possibilitar o acesso a todos, mesmo aos que vivem em lugares
remotos e isolados, Stone e Hill desenvolveram programas de estudo a
distancia, planejamentos para grupos de estudo autdnomos e aulas especiais
conduzidas por professores e moderadores especialmente treinados. Eles
planejam realizar, nos proximos cinco anos, o que normalmente levaria
cinquenta anos de planejamento e trabalho, incluindo a traducio da Ciéncia
do Sucesso para os principais idiomas do mundo.

PRINCIPIOS BASICOS ILEVAM AO SUCESSO

A filosofia de Hill ¢ um conceito vivo e crescente sobre os homens e os fatores
que governam suas vidas. Ela se expandiu ao longo dos anos. Além dos dez
principios basicos aprendidos com Carnegie, homens como Ford, Edison e
quase quinhentos outros lideres que colaboraram na pesquisa dos elementos
do sucesso individual contribuiram com sete pontos adicionais. Sao eles:

1. Aplicacio da Regra de Ouro - semear o que se esta disposto a colher.

2. Forca cosmica do hébito - a lei controladora da natureza que forma
todos os habitos, descrita de forma abstrata na lei da compensacio de
Emerson.

3. Concentracio - ater-se a uma tarefa até ser concluida ou descartada
por algum motivo justo.

4. Personalidade agradavel - um traco que pode ser desenvolvido e
sempre aprimorado.

5. Autocontrole - dominio sobre os pensamentos, a fala e as acdes.

6. Habitos saudaveis - moderacio na alimentacio, nos exercicios, nos
pensamentos e na bebida.

7. Economia - orcar bem o tempo, os lucros e os gastos.
Parece uma formula simples. Parece basica. Todavia, representa os esforcos de

uma vida inteira. Relativamente poucas pessoas na historia foram capazes de
aplicar todos os principios o tempo todo. Hill, o homem que ja ensinou



milhoes a ter sucesso, espera ensinar outros mais a dominar esses principios
do sucesso. Se conseguir, ele tem certeza de que o poder que esse
conhecimento dara aos homens, essa chave para o sucesso individual, podera
ser um antidoto eficiente para a frustracio e o descontentamento que
resultam em guerras, que convertem fracassados ao comunismo.

“Se vocé tem o poder para evoluir, se tem certeza de que pode ter um
futuro melhor, vocé jamais abrira mao do seu direito a liberdade”, afirma Hill.

Salesman’s Opportunity: The Magazine of Successful Selling, novembro de 1954.



FE E A CHAVE MESTRA DA CIENCIA DO
SUCESSO

por Napoleon Hill

“Se vocés tiverem fé do tamanho de um grdo de
mostarda,
poderdo dizer a este monte: ‘Vd daqui para ld’, e ele
ird.

Nada lhes serd impossivel.” (Mateus 17:20)

fé ¢ a chave mestra com a qual podemos abrir a porta que separa
A nosso destino terreno da fonte eterna de poder do universo. A ciéncia

descobriu o segredo do poder dos atomos, dominou os céus sobre
nossas cabecas e os oceanos sob nossos pés e nos deu meios de transporte que
se movem mais rapido do que o som, mas a ciéncia ndo explicou o inexoravel
poder da fé.

Acho que sei um pouco sobre o assunto da fé aplicada, e aprendi nio pela
teoria nem lendo um livro, mas pela observacio e experiéncia. Deixe-me
contar como encarei a primeira grande oportunidade de testar minha f¢,
quando era jovem.

Eu havia concluido uma entrevista de trés dias com Andrew Carnegie,
filantropo e fundador da United States Steel Corporation. Na época, Carnegie
era o0 homem mais rico do mundo. Ele havia me encarregado de ser o autor da
primeira filosofia praitica de realizacdo pessoal, mas vinculou a incumbéncia a
condicio de que eu deveria dedicar vinte anos a pesquisa e me sustentar sem o
apoio financeiro dele.

Tentei desesperadamente recusar a tarefa, considerando que eu nio tinha
os fundos necessarios para me manter durante vinte anos de trabalho sem
lucro, niao tinha escolaridade suficiente que justificasse aceitar tamanha



responsabilidade e, pior ainda: ndo tinha certeza de entender o significado da
palavra “filosofia”.

Todos esses “dlibis” pipocaram em minha mente enquanto eu estava
sentado na biblioteca de Carnegie e ele aguardava minha resposta, mas de
algtuma forma ndo consegui abrir a boca para recusar a fantastica
oportunidade que ele estava oferecendo. Entdo, como um relampago, uma luz
muito forte incidiu em mim, e a sala pareceu iluminada por um holofote.
Algo dentro de mim falou: “Diga que vocé aceita a proposta”. E aceitei.

Quando contei aos meus parentes que havia aceitado um trabalho por
vinte anos sem remuneracio e eles descobriram que meu chefe era 0 homem
mais rico do mundo, tiveram certeza de que eu estava louco. Mas eu estava
feliz por perceber que tinha encontrado a primeira grande oportunidade de
seguir meu caminho movido pela minha fé.

Durante os vinte anos de trabalho com Carnegie, aprendi muitas coisas.
Um fato muito importante que descobri é que toda adversidade, todo
fracasso, toda frustracio e toda situacio desagradavel de nossas vidas traz
consigo a semente de um beneficio equivalente. O Criador assegurou com
sabedoria que nada de valor pode ser tomado de alguém sem que algo de igual
ou maior valor seja disponibilizado para ocupar aquele lugar. Procure o
quanto quiser, vocé nunca encontrara verdade mais profunda do que essa -
um fato que consola e afasta dos abismos do desespero quando vocé esta
tomado pela aflicio - desde que vocé seja movido pela fé.

Durante os anos de pesquisa e organizacio da Ciéncia do Sucesso, fui
atingido por nada menos do que vinte derrotas enormes, que trouxeram com
elas gloriosas oportunidades de testar minha fé. Se nio fosse o conhecimento
revelado por essas derrotas, a filosofia da Ciéncia do Sucesso nio poderia ser
concluida durante minha vida.

Talvez a maior béncio que eu tenha recebido por meio das minhas
experiéncias de derrota tenha sido a descoberta de que rezar pode nos guiar,
mas que, para nos beneficiarmos das preces, devemos fazer as coisas por conta
propria. Além disso, as mais efetivas de todas as preces sio aquelas em que
expressamos nossa gratidio pelas béncios que ja recebemos, em vez de pedir
mais.

Depois que aprendi a rezar dessa forma, minhas béncios comecaram a se
multiplicar, até eu ter tudo que desejava e precisava, sem ter que pedir mais



nada. Um importante momento decisivo da minha vida foi o dia em que eu
disse pela primeira vez: “O, Senhor, ndo peco mais béncdos, mas mais
sabedoria para fazer melhor uso das béncios que recebi ao nascer - o
privilégio de controlar e direcionar minha mente para atingir meus objetivos”.

A mente ¢ projetada de modo a atrair a esséncia daquilo sobre o que mais
pensa. Na verdade, a vida traz a todos aquilo que mais ocupa sua mente, sejam
pensamentos baseados no medo, sejam baseados na fé. A maior parte das
pessoas passa a vida com a mente dominada pelos medos e pelas limitacoes
autoimpostas e se indaga por que a vida ¢ tdo injusta com elas.

O medo nada mais ¢ do que a fé em marcha a ré! O alicerce sobre o qual a
fé e 0 medo repousam € a crenca em alguma coisa.

Outra coisa que aprendi enquanto trabalhei com Carnegie foi que, se vocé
faz o melhor uso de quaisquer ferramentas e circunstincias que tenha em
maos com a fé de que vai atingir seus desejos, ferramentas e circunstincias
melhores vio se revelar misteriosamente. Se vocé tem em mente um proposito
que deseja atingir, o lugar para comecar é exatamente onde vocé esta.

A Unica qualificacdo que eu tinha para aceitar a incumbéncia de Andrew
Carnegie de organizar a Ciéncia do Sucesso era uma fé inabalavel de que os
meios para executar a missdo seriam revelados a mim ao longo do tempo. E
sempre foram!

Um exemplo mostrard como o Senhor trabalha misteriosamente. Ha
muito tempo, percebi que eu precisava de um sistema automatico para dar
conta de todas as minhas necessidades. Adotei o que chamo de Nove Guias
Invisiveis. Eu os chamo de meus Nove Principes.

Meu sistema de fé aplicada consiste em nove entidades invisiveis que criei
mentalmente. Cada uma delas aproveita e utiliza o estoque de créditos de fé
que acumulo expressando gratidio pelas béncaos que desejo mesmo antes de
alcancé-las. Nao sei se esses guias sdo imaginarios ou ndo. Talvez o Senhor
realmente os tenha criado como entidades invisiveis, mas sdo tio eficientes
quanto seriam se fossem reais.

O Principe da Boa Saude trabalha enquanto eu durmo, mantendo meu
corpo fisico saudavel e em condicdes propicias para o abrigo e funcionamento
da minha mente. Cada célula do meu corpo ¢ revitalizada com a energia
necessaria para funcionar de modo eficiente.



O Principe da Prosperidade Financeira atende a todas as minhas
necessidades financeiras, me inspirando a fornecer servicos uteis na proporciao
necessaria para suprir minhas exigéncias. Apesar de eu ter nascido e crescido
na pobreza, minhas necessidades financeiras nio sio mais uma preocupacio.
Sio supridas automaticamente, me livrando das preocupacoes com dinheiro.

O Principe da Paz Mental mantém minha mente sempre livre de coisas
que causam medo e preocupacio, condicionando-a, assim, a expressio da fé.

Os Principes da Esperanca e da Fé sio gémeos. Trabalham juntos para me
manter ativo nos deveres que enriquecem minha vida e me ajudam a
enriquecer a vida de outros por meio dos livros que escrevo e dos conselhos
pessoais que tenho o privilégio de dar a muitos dos meus amigos. Ajudam-me
a enxergar um final feliz para todo empreendimento, mesmo antes de eu ter
um objetivo. Ainda mais importante, a esperanca e a fé juntas funcionam
como a chave mestra com a qual posso abrir a porta para a Inteligéncia
Infinita a fim de cumprir qualquer proposito que queira.

Os Principes do Amor e do Romance também sao gémeos. Mantém meu
corpo e minha mente jovens e revestem todas as minhas atividades com o
espirito do amor, o que faz deles uma influéncia poderosa que beneficia a
todos que deles se servem.

O Principe da Paciéncia me da uma vida equilibrada e me ajuda a dividir o
tempo entre meus pensamentos e acdes por meio da autodisciplina, de modo
que sdo eficientes e benéficos para todos a quem influenciam. Esse principe
me ajuda a me relacionar com os outros de forma compreensiva e tolerante, o
que contribui para amizades duradouras.

O Principe da Sabedoria Geral me mantém ligado a todas as influéncias
que tocam minha vida - passadas, presentes e futuras - de modo que me
beneficie delas, sejam agradaveis, sejam desagradaveis. Esse principe também
me guia na direcio certa quando chego a encruzilhadas da vida onde devo
tomar decisdes que estio além do alcance da minha educacio, experiéncia e
capacidade inata.

Além disso, minha fé é uma espécie de embaixatriz itinerante cuja funcio é
prestar servicos que nio foram delegados aos nove guias.

As vezes preciso da fé para cumprir funcdes que ndo podem ser
consideradas pouco importantes. Por exemplo, muitos anos atras, eu e minha
esposa decidimos vender nossa casa na California e voltar para Greenville, na



Carolina do Sul, para eu poder economizar o tempo dos voos entre minha
casa e meu escritorio em Chicago, Illinois.

Tinhamos ideias muito claras do tipo de casa e localizacio que
desejavamos. Primeiramente, tinha que ser um bairro de primeira classe.
Precisava ser em um terreno grande, repleto de varias espécies de arvores. A
casa precisava ser do tipo descoordenada, que nos permitisse construir mais
pecas caso desejassemos, e tinha que ficar em uma colina. Por ultimo, mas
nio menos importante, precisava ficar dentro de determinada faixa de preco.
Nio era uma combinacio facil de requisitos a serem preenchidos em
Greenville ou em qualquer lugar. Mas colocamos a fé em acdo e, em alguns
dias, fomos levados até o lugar exato que cumpria todas as nossas exigéncias.

Em nossa casa ndo expressamos palavras negativas, nio damos espaco para
pensamentos negativos, mas enchemos todos os recintos com esperanca, fé,
amor e romance. Todos os dias abencoamos todos os comodos de nossa casa.
Abencoamos nosso bosque de lindas arvores e flores. Abencoamos os
passarinhos que se alimentam na nossa “lanchonete de passaros” e se banham
na nossa banheira de passaros. E abencoamos nossos incontaveis amigos ao
redor do mundo, ainda que conhecamos poucos pessoalmente.

Por fim, abencoamos a vocé que esta lendo esta mensagem e sinceramente
esperamos que encontre nela alguma manifestacio que enriqueca sua vida e
amplie o poder do bem em todas as suas relacdes humanas.

The Cadle Call, abril de 1964, Vol. XXIII, n° 9, p. 8-10.



EM PLENO VOO

“FAZER UM ESFORCO EXTRA” COMPENSA, DIZ NAPOLEON HILL

por Charles H. Garrison

O convidado de hoje é Napoleon Hill, autor e palestrante nacionalmente conhecido, residente em
Clinton. Nascido no sudoeste da Virginia, Hill ¢ um ex-banqueiro que h4 cerca de trinta anos foi
selecionado por Andrew Carnegie entre muitos candidatos para a importante tarefa de analisar os
métodos de negdcios de alguns dos gigantes da industria norte-americana. Desde entdo, Hill foi em
frente até seus métodos se tornarem conhecidos e aplicados em muitos paises além dos Estados

Unidos. Seu artigo de hoje, “Fazer um esforco extra”, tem um apelo pratico e cotidiano.

4 mais de trinta anos, Andrew Carnegie segurou um crondmetro
escondido debaixo da mesa para ver quanto tempo eu levaria para
reconhecer e abracar a oportunidade que ele me oferecera. A
oportunidade consistia no privilégio de organizar a filosofia da realizacao
norte-americana, baseada nas experiéncias de Carnegie, Thomas A. Edison,
Henry Ford, John Wanamaker, Cyrus H. K. Curtis, Alexander Graham Bell e
outros no estilo de vida americano. Por meio dessa pesquisa, os dezessete
principios da realizacio pessoal foram descobertos, e o mais util deles
provavelmente é o habito de fazer um esforco extra.
Escolhi o principio do esforco extra como tema da coluna de hoje porque
o mundo inteiro estd indo rapidamente a faléncia espiritual, e o principal
motivo ¢ que a maioria das pessoas inverteu esse principio, tentando
conseguir algo a troco de nada. Desconfio que isso ocorra porque o verdadeiro
significado espiritual dessa regra nao foi compreendido de uma forma geral.
Em ultima analise, essa ¢ a Regra de Ouro resumida e aplicada a todos os
relacionamentos humanos. Lloyd Douglas captou o pleno significado dessa
grande regra universal e a interpretou no livro Magnificent Obssesion, que causa
profunda impressdo nos leitores.
Nosso pais pode precisar de uma Marinha para dois oceanos, pode precisar
da maior frota de avides do mundo, pode precisar produzir equipamento



bélico em larga escala; eu acho que realmente precisa disso tudo, mas do que
mais precisa é que as pessoas - todos nds — parem de tentar receber sem dar e
comecem a fazer um esforco extra agora, no mesmo espirito com que os 56
homens que assinaram a Declaracio de Independéncia aplicaram essa regra no
nascimento do pais “mais livre e mais rico” ja conhecido pela civilizacio.

Essa é nio so a Unica salvacio para as nossas almas (embora alguns nem
parecam tdo preocupados com a alma quanto com o bolso), como também a
maneira mais rapida e mais garantida de atingir a autonomia econdmica, pois,
assim como a noite segue o dia, o homem que faz mais do que é pago para
fazer e faz com uma atitude mental positiva mais cedo ou mais tarde sera pago
por mais do que faz. Em mais de trinta anos de observacio, nunca tive
conhecimento de que essa regra tenha falhado.

Veja como exemplo a minha propria experiéncia. Andrew Carnegie disse:
“Se vocé fizer um esforco extra e dedicar vinte anos de trabalho nio
remunerado para descobrir o que me fez estar sempre a frente, nio apenas vai
garantir que milhoes que ainda nem nasceram sejam beneficiados, como
também os resultados do seu trabalho dario seguranca financeira para o resto
de sua vida, ainda que vocé nunca mais faca nada”.

CONHECA WILLIAM JACOBS

Acreditei no que Andrew Carnegie disse porque a vida inteira ele demonstrou
conhecer as regras da realizacdo pessoal, sendo que aplicou uma delas - fazer
um esforco extra - de forma tdo bem-sucedida que sua fortuna segue
crescendo, ajudando a educar as pessoas que querem avancar por meio dos
proprios esforcos em vez de tentar obter algo a troco de nada. Fui
recompensado muito além do que poderia esperar, pois hoje a filosofia da
realizacio americana se tornou conhecida no mundo inteiro, e eu e o Dr.
William Plumer Jacobs, presidente da Faculdade Presbiteriana, estamos
lancando uma edicdo popular para as massas desse pais, esperando com isso
contrabalancear o habito popularizado de tentar conseguir algo a troco de
nada.

Por anos tive a esperanca de apresentar essa filosofia ao povo norte-
americano (em cumprimento a minha promessa a Carnegie) a preco de custo,
mas a maior dificuldade foi encontrar um editor com visdo suficiente para



adotar o principio de fazer um esforco extra e pensar em servir as pessoas em
vez de obter dividendos. Por fim encontrei o homem certo quando, gracas a
uma série de circunstincias incomuns, tive o privilégio de conhecer o Dr.
Jacobs. Eu estivera a procura de um editor entre as grandes companhias do
Leste, mas o encontrei na cidadezinha de Clinton, na Carolina do Sul, o
ultimo lugar do mundo onde procuraria alguém com visio criativa o
suficiente para me ajudar a prestar um servico desse porte para 0 povo norte-
americano.

AJUDA AOS JOVENS

Apesar de todas as suas responsabilidades profissionais, o Dr. Jacobs me
ajudou a reescrever a filosofia da realizacio americana. Mergulhou no trabalho
com um entusiasmo que eu nunca testemunhara, pois viu nessa filosofia uma
forma de atingir diretamente os jovens (e também os adultos) norte-
americanos, e esse ¢ um trabalho que precisa ser feito, e precisa ser feito o
quanto antes se queremos que o estilo de vida americano dure até a proxima
geracdo. Tracamos um plano para ensinar essa filosofia aos quinhentos mil
rapazes e mocas que se formam anualmente nas faculdades de administracio;
eles serio os lideres dos negocios e da industria do amanha. Também
planejamos ensinar os que estio no ensino médio e que seguirio para a
faculdade.

Esse ¢ o tipo de servico que devemos executar sem pensar no lucro
comercial, pois percebemos que o imenso débito que esta geracio estd
acumulando para as proximas ¢ tio grande - um débito que envolve muito
mais do que o dinheiro - que vai destruir o estilo de vida americano se as
pessoas nio deixarem a ganincia e o egoismo de lado e voltarem a seguir a
regra da vida simples instituida pelo Nazareno no Sermao da Montanha, uma
regra que sintetizamos e incorporamos no principio do esforco extra.

PRATICAR E O MELHOR CAMINHO

O Dr. Jacobs acredita que a melhor forma de ensinar qualquer regra é pratica-
la. Foi por isso que mergulhou no trabalho de ajudar a disseminar a filosofia
da realizacio americana, ainda que isso tome muito de seu tempo e energia. O



Dr. Jacobs acredita que os jovens norte-americanos estio encarregados de
quebrar os padrdes desta geracio que estd acumulando obrigacoes para o
futuro e demonstra sua crenca com acdes, nao palavras.

Vivemos em um mundo doente, mas nio ha nada de tio errado que nao
possa ser curado de um dia para o outro se as pessoas pararem de tentar obter
algo a troco de nada e fizerem um esforco extra no espirito recomendado pelo
maior filosofo de todos. O desafortunado povo francés descobriu isso, mas
nio descobriu a tempo. Vamos nos beneficiar da falha deles, nio tentando
ganhar em cima dos outros, mas prestando atencio na adverténcia do filésofo,
que disse: “Ajuda o barco do teu irmio a atravessar e o teu chegara a praia”.

Greenwville Piedmont, 5 de agosto de 1941.



PREPARE-SE PARA O SUCESSO!

SAUDE, FELICIDADE E PROSPERIDADE PODEM
SER SUAS - SE VOCE SOUBER O QUE QUER.

por Napoleon Hill e W. Clement Stone

onheca a pessoa mais importante do mundo! Em algum ponto deste
‘ artigo, vocé vai conhecé-la - de repente, do nada e com um choque de

reconhecimento que vai mudar toda a sua vida. Quando conhecé-la,
vocé descobrira seu segredo. Descobrird que ela anda com um talisma invisivel
com as siglas AMP de um lado e AMN do outro.

O talisma invisivel tem dois poderes fantasticos: o poder de atrair
prosperidade, sucesso, felicidade e saude e o poder de afastar essas coisas, de
tirar de vocé tudo que faz a vida valer a pena. O primeiro poder, AMP, permite
a algumas pessoas chegar ao topo e permanecer la. O segundo poder, AMN,
mantém todas as outras pessoas por baixo a vida toda e derruba algumas que

chegam ao topo.

“SOMOS POBRES - EA CULPA NAO E DE DEUS”

Talvez a histéria de S. B. Fuller seja ilustrativa. S. B. Fuller era um dos sete
filhos de um arrendatirio rural na Louisiana. Quando tinha nove anos,
conduzia mulas. As familias locais aceitavam a pobreza como seu destino.

O jovem Fuller foi abencoado em meio a pobreza: ele tinha uma mae
formidavel. Ela conversava com o filho sobre seus sonhos. “Nio deveriamos
ser pobres”, dizia a mulher. “E nunca quero ouvi-lo dizer que somos pobres
porque Deus quis. Somos pobres - e a culpa nio é de Deus. Somos pobres
porque o pai nunca desenvolveu o desejo de ficar rico. Ninguém na nossa
familia nunca teve o desejo de ser outra coisa.”



Ninguém desenvolveu um desejo de ser rico. Essa ideia ficou tio
entranhada na mente de Fuller que mudou sua vida toda. Ele quis enriquecer.
O jeito mais rapido de ganhar dinheiro, decidiu, era vendendo algo. Escolheu
vender sabdo. Por doze anos, vendeu sabio de porta em porta. Entdo ficou
sabendo que a companhia de sabdo seria leiloada. O lance era US$ 150 mil.
Em doze anos, Fuller tinha economizado US$ 25 mil. Foi acordado que ele
depositaria os US$ 25 mil e teria que conseguir o restante em dez dias. Se nio
conseguisse, perderia o depdsito.

Durante doze anos como vendedor de sabdao, S. B. Fuller havia
conquistado o respeito e a admiracio de muitos empresdrios. Recorreu a eles.
Conseguiu dinheiro também com amigos, empréstimos e grupos de
investimento. Na véspera do décimo dia, havia levantado US$ 115 mil.

Faltavam US$ 10 mil.

EM BUSCA DE UMA LUZ

“Eu tinha esgotado todas as minhas fontes de crédito”, recorda Fuller. “Era
tarde da noite. Na escuridio do meu quarto, ajoelhei e rezei. Pedi a Deus que
me guiasse a uma pessoa que me desse os US$ 10 mil a tempo. Disse a mim
mesmo que dirigiria pela Rua 61 até avistar a primeira luz acesa em um
comércio. Pedi a Deus que a luz acesa fosse um sinal.”

Eram 11 da noite quando S. B. Fuller dirigiu pela Rua 61 de Chicago. Por
fim, depois de varias quadras, viu uma luz acesa no escritério de um
empreiteiro. Entrou.

Sentado a mesa, cansado de trabalhar até tarde, estava um homem que
Fuller conhecia de vista. Fuller percebeu que teria que ser ousado. “Quer
ganhar mil dolares!”, perguntou.

O empreiteiro foi pego de surpresa. “Sim”, respondeu. “Claro que sim.”
“Entio faca um cheque de US$ 10 mil; quando eu devolver o dinheiro, darei
mais mil de lucro”, Fuller contou ter dito ao homem. Deu ao empreiteiro o
nome de outras pessoas que haviam emprestado dinheiro e explicou o
empreendimento em detalhes.

O SEGREDO DO SUCESSO DE FULLER
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